SUCCESS IDEA

REGULAMENTUL
CONCURSULUI PENTRU ELEVI

"SUCCESS IDEA CHALLENGE”

I. Prezentare generala:

Art.1 Concursul "SUCCES IDEA CHALLENGE” este un proiect dedicat elevilor din clasele de gimnaziu si
liceu (clasele VII = XI), din cadrul scolilor gimnaziale si al liceelor din Municipiul Bucuresti, organizat de
Asociatia Voluntari pentru Idei si Proiecte si Success Academy Romania.

Art.2 Concursul incurajeaza elevii sa lucreze in echipa pentru acelasi obiectiv - o idee de business, ce
urmeaza a fi promovata si sustinuta pe parcursul proiectului, echipa castigatoare urmand sa fie sustinuta
prin premiile oferite in demararea unui start-up.

Art.3 Scopul proiectului este asigurarea unui context practic in care echipele participante vor invata ce
presupune transpunerea in realitate a unei idei de business.

Art.4 Obiectivele proiectului sunt:

stimularea lucrului in echipa pe baza de roluri si atributii
dezvoltarea gandirii critice si gandirii creative orientate spre solutii
impulsionarea transpunerii ideilor in planuri de actiune concrete
oferirea de feedback si training membrilor celor 5 echipe selectate

YV V VYV

Il. Organizarea si desfasurarea concursului
Art.5 Promovarea, organizarea si desfasurarea concursului este asigurata de voluntari din cadrul
asociatiei Voluntari pentru Idei si Proiecte impreuna cu traineri din cadrul Success Academy Romania.

Art.6 Pe langa persoanele mentionate anterior, la evaluarea si selectia ideilor inscrise in concurs, precum
si la desemnarea castigatorilor concursului, vor participa reprezentanti ai sponsorilor competitiei.

Art.7 Calendarul de desfasurare al concursului

Data lansarii concursului: 11 martie 2024
Promovarea concursului: 11 martie — 25 martie 2024
inscrierea echipelor: 26 martie — 26 aprilie 2024
Evaluarea si selectia ideilor
inscrise in concurs: 27 aprilie — 4 mai 2024
Anuntarea celor 5 echipe selectate
pentru finala concursului: 5 mai 2024
Organizarea sesiunilor de
mentorat si a workshop-urilor
pentru echipele selectate: 6-31 mai 2024
Finala concursului: 5 iunie 2024
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lll. Conditii de participare

Art.8 Elevii care doresc sa se inscrie in concurs vor forma echipe de cate 5 membri, in cadrul carora fsi
vor imparti rolurile pe care urmeaza sa le ocupe in implementarea ideii de business.

Art.9 Fiecare echipa va desemna un membru al acesteia care va completa in formularul aflat pe pagina
competitiei la adresa https://www.successacademy.ro/challenge numele echipei, numele si prenumele
elevilor participanti, liceul de provenienta, datele de contact (numar de telefon, adresa email) ale
participantilor si va incarca in cdmpurile aferente fisierele video si pdf ce cuprind descrierea proiectului.

Art.10 La concurs pot participa elevi din clasele VII, VIII, IX, X, XI din scolile, liceele si colegiile din
Municipiul Bucuresti.

Art.11 O echipa va fi alcatuita in mod obligatoriu din 5 elevi.
Art.12 Pentru inscrierea echipelor in concurs se vor parcurge urmatorii pasi:

a. Elevii interesati sa participe Tn competitie se vor organiza in echipe de cate cinci, in cadrul
carora isi vor imparti atributii si roluri in jurul unei idei cu care urmeaza sa se inscrie in concurs;

b. Fiecare echipa va sintetiza elementele principale ale ideii si le va cuprinde intr-o prezentare
scrisd de trei pagini (fisier pdf) si a unui film de prezentare (maxim 3 minute). in cazul
prezentarii scrise vor fi acceptate doar fisiere tip: pdf, iar marimea maxima a fisierului nu
trebuie sa depaseasca 100 MB. Filmul de prezentare va avea formatul unui fisier video de tip:
mp4, wmv, mov, iar marimea maxima a fisierului va fi de 100 MB;

c. Completarea formularului de inscriere impreuna cu incarcarea fisierului pdf si a filmului de
prezentare la adresa https://www.successacademy.ro/challenge, in intervalul 26 martie - 26
aprilie 2024;

Echipele inscrise vor primi mesaj de confirmare a inregistrarii;
Pe data de 5 mai vor fi anuntate cele 5 echipe finaliste pe paginile de social media pe care este
promovat proiectul;

f. Cele cinci echipe finaliste vor participa in intervalul 6-31 mai 2024 la workshop-uri si sesiuni
de mentorat cu scopul de a redacta un plan de afaceri cu care sa participe in finala;

g. Infinala concursului din data de 5 iunie, fiecare echipé fsi va prezenta planul de afaceri, inclusiv
prin folosirea si prezentarea de continut multimedia, planse sau orice alt suport care poate
contribui la o mai buna prezentare a ideii.

IV. Evaluarea aplicatiilor, stabilirea si acordarea premiilor

Art.13 La finalul fiecarei etape a concursului se vor centraliza rezultatele obtinute la evaluarea ideilor
respectiv a planurilor de afaceri prezentate de citre echipele inscrise, conform criteriilor din ANEXA I. Tn
situatia unor punctaje egale, vor fi folosite ca criterii de departajare numarul itemilor cu punctaj maxim,
urmand a fi selectate 5 idei pentru finala concursului si un singur proiect castigator.

Art.14 Proiectul castigator va primi ca premiu, destinat implementarii ideii castigatoare, un pachet de
servicii in valoare de 8.000 euro constand in: infiintare firma, gazduire sediu social si servicii de
contabilitate timp de un an; constructie site, optimizare SEO si realizarea de continut video de prezentare;
consultanta in domeniile juridic, marketing, business, fonduri europene; capital financiar pentru start-up.

Art.15 Pentru participarea in competitie se vor acorda diplome respectiv certificate de participare.
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V. Dispozitii finale

Art.16 Intrebérile si neldmuririle legate de desfisurarea concursului vor fi transmise pe adresa de email
challenge@successacademy.ro, urmand a primi raspuns in maxim 24 de ore.

Art.17 Nu se percepe taxa de participare, sau alte contributii financiare din partea elevilor participanti
sau a unitatilor de invatamant din care acestia fac parte.

Art.18 Prezentul regulament este valabil pentru editia 2024 a concursului.

ANEXA |

Grila de evaluare a ideilor de afaceri (evaluarea continutului prezentarii scrise si a filmului de prezentare)

Numele echipei

misiunea afacerii — se va evalua
in ce masurd ideea are
potentialul de a aduce
imbunatatiri semnificative intr-
un domeniu sau rezolva o
problema specifica. Se va evalua
modul Tn care ideea raspunde
nevoilor actuale ale pietei sau
societatii, modul de prezentare
a viziunii, misiunii si a valorilor
firmei, formulate specific, in
corelatie cu domeniul de
activitate vizat.

Nr.crt | Criterii de evaluare continut al | Punctaj | Punctaj | Modalitatea de acordare a punctajului
prezentarii scrise si al filmului| maxim | obtinut
de prezentare acordat

1. Descrierea ideii de afacere si a 6p Op - nu sunt prezentate informatii 2p -
echipei — se va evalua motivatia informatiile exista, dar lipseste coerenta
si angajamentul echipei din si argumentarea in prezentare 6p -
spatele ideii, inclusiv informatiile exista, se desprinde
capacitatea echipei de a lucra motivatia si angajamentul echipei din
impreuna pentru a dezvolta spatele ideii, inclusiv capacitatea
proiectul. De asemenea, se va echipei de a lucra Tmpreuna pentru a
evalua prezentarea coerenta si dezvolta proiectul, iar planul este
argumentata a ideii de afaceri, prezentat succint, coerent Si
informatiile despre organizarea argumentat.
business-ului si despre echipa
manageriala.

2. Impact si relevanta, viziunea si 6p Op - nu sunt prezentate informatii 2p -

informatiile exista, dar sunt formulate
general, fara corelatie argumentata cu
domeniul de activitate al firmei 6p -
informatiile exista, ideea are potentialul
de a aduce Tmbunatatiri semnificative
intr-un domeniu sau rezolva o problema
specifica, iar misiunea si
valorile firmei sunt formulate specific, in
corelatie cu domeniul de activitate al
firmei.

viziunea,
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3. Obiectivele afacerii si strategia 9p Op - nu sunt prezentate informatii 2p -
de marketing — se va evalua sunt prezentate informatii, dar sunt
prezentarea obiectivelor firmei, incomplete si partial justificate; 4p -
formulate dupa criterii SMART, sunt prezentate informatii complete,
prezentarea strategiei firmei, dar fara o argumentare clara/completa;
corelata cu obiectivele firmei si 6p - sunt prezentate informatii
analiza SWOT realizata complete, argumentarea este

clara/completa; 9p - sunt prezentate
informatii complete, argumentarea este
clara/completa si in concordanta cu
viziunea si misiunea firmei

4, Grupul tinta - se va evalua 7p Op - nu sunt prezentate informatii 1p -
modul in care a fost descris sunt prezentate informatii, dar sunt
profilul consumatorului, incomplete si partial justificate; 3p -
impreuna cu nevoile sale reale sunt prezentate informatii complete,
de consum sau de utilizare prin dar fara o argumentare clara/completa;
raportare la segmentarea pietei 5p - sunt prezentate informatii
si se va alege piata tinta. Se va complete, argumentarea este
evalua daca a fost identificata o clara/completa; 7p - sunt prezentate
nevoie reala a consumatorului informatii complete, argumentarea este
sau o problema concreta din clara/completa si in concordanta cu
piata si s-a oferit solutia prin obiectivele firmei si cu strategia de
business-ul propus. marketing.

5. Concurenta - se va evalua in ce 7p Op - nu sunt prezentate informatii 1p -

masura au fost identificati
concurentii directi si concurentii
indirecti. Se va evalua daca a
fost analizata si sunt mentionate
punctele tari si slabe ale
concurentei, 1n raport cu
avantajul competitiv oferit de
business-ul propus.

sunt prezentate informatii, dar sunt
incomplete si partial justificate; 3p -
sunt prezentate informatii complete,
dar fara o argumentare clara/complets;
5p - sunt prezentate informatii
complete, argumentarea este
clard/completa; 7p - sunt prezentate
informatii complete, argumentarea este
clara/completa si in concordanta cu
mediul extern al companiei.
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6. Solutia oferita pentru client - se 12p Op - nu sunt prezentate informatii 3p -
va evalua in ce masura sunt sunt prezentate informatii, dar sunt
descrise produsele/serviciile incomplete si partial justificate; 7p -
oferite  clientului  utilizand sunt prezentate informatii complete,
tehnica CABV (Caracteristici, dar fara o argumentare clara/completa;
Avantaje, Beneficii, Valoare), 9p - sunt prezentate informatii
precum si  strategiile de complete, argumentarea este
promovare a clara/completa; 12p - sunt prezentate
produselor/serviciilor informatii complete, argumentarea este

clara/completa si in concordanta cu
obiectivele  afacerii, strategia de
marketing si grupul tinta.

7. Estimarea costurilor si 12 p Op - nu sunt prezentate informatii 3p -
previziunea financiara - se va sunt prezentate informatii, dar sunt
evalua modul Tn care au fost incomplete si partial justificate; 6p -
identificate Si prezentate sunt prezentate informatii complete,
costurile  directe, costurile dar fara o argumentare clara/complets;
indirecte si bugetul previzionat 9p | - sunt prezentate informatii
pentru primul an de functionare complete, argumentarea este

clara/completa; 12p - sunt prezentate
informatii complete legate de costurile
directe, costurile indirecte si bugetul
previzionat pentru primul an de
functionare, argumentarea este
clard/completd si in concordanta cu
obiectivele afacerii.

8. Fezabilitatea si modalitatea de 11p Op - nu sunt prezentate informatii 4p -
finantare a afacerii — se va informatiile exista, dar lipseste coerenta
evalua in ce masura ideea este si argumentarea in prezentare 11p -
realizabil3 din punct de vedere informatiile exista, ideea este realizabila
tehnic si financiar, luand in din punct de vedere tehnic si financiar,
considerare resursele Puténd fi implementa.té la o scara mi.cé
disponibile pentru participanti. in cadrul prqgramulw de mcuba.i.re, iar
Se va evalua in ce masurad ideea planul de ﬁnant?re al afacer estg

. y prezentat succint, coerent Si
poate fi implementatd la o argumentat.
scara mica in cadrul
programului de incubare
9. Originalitatea, tehnologia si| 11p Op - nu sunt prezentate informatii 7p -

inovatia — se va evalua in ce
masura ideea prezentata este
unica sau ofera o abordare noua
a unei probleme existente. Se va

informatiile exista, dar lipseste coerenta
si argumentarea in prezentare 11p -
informatiile exista, ideea este unica sau
ofera o abordare noua a unei probleme
existente. ldeea se distinge de solutiile
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evalua modul in care ideea se
distinge de solutiile existente pe
piata. Se va evalua mentionarea
noilor tehnologii ce pot fi
aplicate in sustinerea business-
ului, impactul asupra mediului si
eficienta energetica

existente pe piata, iar gradul de inovatie
al afacerii este prezentat succint,
coerent si argumentat

10. Sustenabilitate si scalabilitate—| 19p Op - nu sunt prezentate informatii 5p -
se va evalua in ce masurad ideea sunt prezentate informatii, dar sunt
are potentialul de a deveni incomplete si partial justificate; 9p -
sustenabila pe termen lung si sunt prezentate informatii complete,
daca este scalabila pentru a dar fara o argumentare clara/complets;
creste dincolo de faza initiala. Se 14p - sunt prezentate informatii
va evalua posibilitatea de complete, argumentarea este
extindere a afacerii Si clara/completa; 19p - sunt prezentate
adaptabilitatea  acesteia la informatii  complete, ideea are
schimbarile pietei. potentialul de a deveni sustenabild pe

termen lung si este scalabila. Exista
posibilitatea de extindere a afacerii, iar
aceasta este adaptabila la schimbarile
pietei. Argumentarea este
clara/completa si in concordanta cu
obiectivele afacerii, tehnologia si
inovatia mentionate.

11. TOTAL PUNCTAJ 100 p

Evaluator: (NUME, PreNUME) ....ccocciieieeeeccieiee e e et e e e ee e e e snreeee e e eensaeeeas

Data evaluarii: ...ccooeereeirencrennrnrensrencnens
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